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I  Identifier ses ressources 

-Définition du merchandising 

 

II Connaitre les habitudes du  

 consommateur 

-Le sens de circulation 

-Les types d’achat 

-Entrainement  

 

III Optimiser son espace de vente 

-Règle des 5B 

-Parcours d’achat (les différentes 

 zones) 

 

IV  Optimiser la mise en rayon des 

produits 

-L’espace de vente selon les  

 stratégies commerciales 

-Le mobilier 

-Disposition du PLV 

-Les différents niveaux 

 

 

V Evaluation des acquis par la mise 

en pratique 

-Mobiliser des connaissances et des  

 stratégies dans l’élaboration d’une 

 armoire 

-Analyser sa pratique professionnelle, 

-Mise en place de plans d’actions 

 

VI Utiliser des outils complémen-

taires à la réalisation d’un merchan-

dising 

-Check List 

-Plan calage 

      

 

 
CONTACT 

 
 

04 99 43 00 60 

 
formation.cdvolutif@gmail.com 

 
www.cdformation.com 

PUBLIC 
 
 

Tout Public 

 NIVEAU REQUIS 
 
 

Aucun 

 METHODE 
PEDAGOGIQUE 

 
Pédagogie active et  

participative 
Alternance d’apports           

théoriques et pratiques 

Le Merchandising  
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