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Le Merchandising de séduction

CONTACT

04 99 43 00 60

www.cdformation.com

* STAGES Inter-Entreprises

Mise a jour le 03/11/2022

Budget:
Durée :

Variable selon le niveau initial

* Dates et Lieux

Centre d’Agde

A définir

Centre de Béziers

A définir

Entrée/sortie permanente

* Modalités

En présentiel/individuel
En présentiel/collectif
En distanciel /synchrone

En distanciel/asynchrone

PUBLIC

Responsables

(=14

Vendeurs en bijouterie

®

Valoriser les produits et Iimage de la vitrine

OBJECTIFS DE LA FORMATION

Formation q

Centre de formation professionnelle continue

pour la rendre plus

attractive, et vendeuse. (La Vitrine représente 80 % de la vente)

Acquérir et mettre en place les outils de merchandising de séduction

Maitriser les bases de mise en valeur des produits

* PROGRAMME

I Comprendre I'outil et le réle de la
vitrine (analyse du comportement du
chaland)

Il Comprendre le réle et I'utilisation
des différents éléments de la vitrine
et leur adaptation a la bijouterie :

- Support, volumes, décor,

- P.LV, couleurs, étiquetage

lll Connaitre, comprendre et maitri-

ser |'utilisation de la regle d'or, régle

de base de présentation marchande

et esthétique de la vitrine

- Définition, origine, calcul,

- Démonstration

- Application

- Exemples communs et particuliers

- La répartition des produits par  fa-
mille, par marque, couleur, style,
ligne et prix

- Adaptation aux différents linéaires

NIVEAU REQUIS

CD Formation

IV Intégrer la régle aux nouvelles
adaptations « merchandising » ori-
gine et application

V Les bases de la préparation des
vitrines

VI Préparation et mise en place

VIl Application de la pratique sur le
lieu de vente
- Mise en place sur le lieu de vente
- Analyse des linéaires et préconisa-
tions des répartitions, préparation
sur plan
- Réalisation d'un modele de base
- Réalisation de vitrines par les
participants avec plateaux, supports
et produits du lieu de vente
- Correction et validation

METHODE
PEDAGOGIQUE

Pédagogie active et
participative
Alternance d'apports
théoriques et pratiques
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